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Krig i branschen

For en tid sedan falldes ett jeans-
foretag av Naringsfrihetsom-
budsmannen (NO) sedan man
vagrat en lagprisbutik leverans. Pa
sidan 28 i detta nummer beradttar vi
om hur ett flertal leverantorer av
hifi-produkter vagrar nagra butiker
leverans. Och detta for att
butikerna siljer produkter fran
Svenska NAD. Svenska NAD
sdljer till storsta delen sina
produkter per postorder och kan
darfor halla ldgre priser.

NAD har valt att salja kvali-
tetshifi pa postorder. Och forut-
om postorderforsaljningen sa
finns ett 10-tal butiker i landet
som salufor deras produkter.
Till samma priser som i postor-
derkatalogen.

ldag ar det narmare sju hifile-
verantorer som gatt samman for
att knacka NADs lagprispolitik
och de handlare som salufor
NADs produkter.

Man ma tycka vad man vill
om postorderforsdljning. Men
nog maste kunden fa valja om
han vil handla i butk eller pa
postorder. Valjer man att hand-
la pa postorder sa blir varorna
biligare - givetvis pa bekost-
nad av nagonting. Postorderfo-
retaget har ju tagit bort ett led
och darmed ingen mojlighet till
samma personliga direktkon-
t?(kt med kund som sker i en bu-
tik.

1 butiken ja, dar har du ju moj-
lighet att lyssna pa olika alter-
nativ, fa kunnig radgivning som
man givetvis maste ta betalt for.

Men tyvarr ar manga ganger
skilnaderna mellan en butik
och en postorderkatalog inte sa
stora.

Leveransvagran ar ett daligt
sdatt att konkurrera med ett
postorderforetag pa. En kunnig
detaljhandel ar ett bra satt.
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MUSIC

WELCOWME

WE HAVE GOOD HIFI AT YOUR
SERVICE
PLEASE WAIT HERE & A MEMBER
OF OUR TEAM WILL BE WITH

YOU SHORTLY.
Or press finger HERE
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